Cum sa-ti imbunatatesti abilitatile de vanzare, prezentare si negociere?

Obiectiv: imbunatatirea abilititilor de comunicare si vanzare, practicile prin care se prezintd un
proiect si se negociaza cu potentiali clienti /investitori / parteneri

Abilitati dezvoltate: Abilita{i de comunicare, de vanzare, prezentare si negociere pentru orice
nivel de business

Conditii de inscriere: Practici de vanzare / prezentare / abilitati de negociere cu feedback din
experienta formatorului

Grup Tinta : Toate nivelurile de business unde este nevoie de comunicare, vanzare,
prezentare si abilitati de negociere

Rezultate: Dupa finalizarea cursului fiecare persoana va fi capabila:

Sa inteleaga propria comunicare verbala si non-verbald; sa invete sa asculte si sa infeleaga
clientii; sa inteleaga cum sa rezolve insatisfactiile clientilor; sa imbunatateasca competentele
intalnirilor de afaceri; si sa inteleaga diferite tipuri de negociere, stabilind obiective de negociere
si imbunatatind competentele de negociere

Continut:

Cum sa devii un vorbitor de succes?

Cum sa organizezi si cum sa tii o intalnire de afaceri?
Cum sa accepti si cum sa intelegi comentarile clientilor?
Cum sa-mi prezint propria afacere inovatoare?

Cum sa negociezi cu succes?




Cum sa-ti imbunatatesti abilitatile de vanzare, prezentare si negociere?

Durata: 2 zile (de la 10 AM la 5 PM)
Limba: Sarba, engleza

Cuvinte cheie: Comunicarea verbal si nonverbala, tipuri de negociere, ascultare, formatul de
prezentare, planul intalnirii de afaceri.

Detalii de contact: info@helponestopshop.com
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