
Cum să-ţi îmbunătăţeşti abilităţile de vânzare, prezentare şi negociere?

Obiectiv: Îmbunătăţirea abilităţilor de comunicare şi vânzare, practicile prin care se prezintă un
proiect şi se negociază cu potenţiali clienţi /investitori / parteneri

Abilităţi dezvoltate: Abilităţi de comunicare, de vânzare, prezentare şi negociere pentru orice
nivel de business

  

Condiţii de înscriere: Practici de vânzare / prezentare / abilităţi de negociere cu feedback din
experienţa formatorului

  

Grup Ţintă : Toate nivelurile de business unde este nevoie de comunicare, vânzare,
prezentare şi abilităţi de negociere

Rezultate: După finalizarea cursului fiecare persoană va fi capabilă:

  

Să înţeleagă propria comunicare verbală şi non-verbală; să înveţe să asculte şi să înţeleagă
clienţii; să înţeleagă cum să rezolve insatisfacţiile clienţilor; să îmbunătăţească competenţele
întâlnirilor de afaceri; şi să înţeleagă diferite tipuri de negociere, stabilind obiective de negociere
şi îmbunătăţind competenţele de negociere

  

  

Conţinut: 

  

Cum să devii un vorbitor de succes?
Cum să organizezi şi cum să ţii o întâlnire de afaceri?
Cum să accepţi şi cum să înţelegi comentarile clienţilor?
Cum să-mi prezint propria afacere inovatoare?
Cum să negociezi cu succes?
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Cum să-ţi îmbunătăţeşti abilităţile de vânzare, prezentare şi negociere?

Durată: 2 zile (de la 10 AM la 5 PM)

Limbă: Sârbă, engleză

Cuvinte cheie: Comunicarea verbal şi nonverbală, tipuri de negociere, ascultare, formatul de
prezentare, planul întâlnirii de afaceri.

Detalii de contact: info@helponestopshop.com
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