Cum sa realizezi o piata pentru inovatia ta?

Obiectiv: Sa stii sa explici noutatea inovarii dezvoltate, sa asculti si sa intelegi clientii,
comportamentul de piata, competitia cercetarii si modul de a vedea piata in diferite feluri.

Abilitati dezvoltate: Planificarea, crearea, realizarea si folosirea strategiei de marketing in mod
eficient

Conditii de inscriere: intelegerea pietei in mod inovator

Grup Tinta : Managerii intreprinderilor inovatoare, echipe inovatoare

Rezultate: Dupa finalizarea cursului fiecare persoana va fi capabila:

Sa inteleaga si sa defineasca noutatea inovarii; sa poata observa in mod diferit piata; sa
gasesca clienti pentru inovare; sa stie cum sa ajunga la clienti; sa poata sa inteleaga si sa
asculte clientii; sa afle ceea ce doresc acestia cu adevarat astfel incat sa le castige increderea;
sa studieze si sa dezvolte o noua piata sau cea deja existenta pentru produsele si serviciile
inovatoare; sa descopere cea mai buna cale de a intra pe piata

Continut:

Determinarea tipului de inovare pe care ai dezvoltat-o

Cercetarea pietei existente sau a unei noi piete

Studierea locurilor de munca lansate de client prin faptul ca inovarea dumneavoastra ar trebui
sa le rezolve

Determinarea dimensiunii pietei si a potentialului de piata

Comparatie cu competitorii directi sau indirecti

Ce desfaceti pe piata?




Cum sa realizezi o piata pentru inovatia ta?

Durata: 2 zile (de la 10 AM la 5 PM)
Limba: Sarba, Engleza

Cuvinte cheie: Tipuri de inovare, cercetare de piata, Job to Be Done, concurenta de cercetare,
strategie de marketing

Detalii de contact: info@helponestopshop.com
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